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Blikkenslager tjener godt pa ultraviolette
straler

Af Kim Dahl Nielsen
Fredag den 24. september 2010, 06:23

Jimmy K. Larsen har skabt et mgnstereksempel pa, hvordan gregnne idéer forvandles
til god forretning ved hjeelp af steedighed og en seerlig interesse for ultraviolette
straler.

Han kalder sig selv for cand. blik - med et glimt i gjet. PA den made understreger Jimmy
K. Larsen, at han er ndet meget langt med sin uddannelse som blikkenslager og
rgrleegger.

Faktisk er han naet sa langt, at han med sit succesfulde firma Jimco A/S i denne uge
blev brugt som mgnstereksempel, da erhvervslivet pa Lindgvaerftet diskuterede, hvordan
grgnne idéer kan forvandles til gode forretninger.

For en god forretning er netop, hvad den 46-arige blikkenslager har udviklet med base
fra Rudkgbing pa Langeland.



Pa 20 ar har han udviklet et firma, der saelger sine miljgvenlige renseteknikker verden
over. Godt nok kun med en halv snes ansatte, fordi al produktion er lagt ud til
underleverandgrer, men konstant med en tocifret omsaetning og arlige millionoverskud.

Skulle den 46-arige iveerksaetter give et par rad videre til andre med drgmmen om at
danne eget firma, er han ikke i tvivl:

- Seg hjeelp. Sperg hellere dem, der ved noget, en gang for meget end en gang for lidt.
Jeg er selv uddannet blikkenslager, og jeg har nok faet alle de taesk, jeg har kunnet fa,
fordi jeg ikke altid har sggt hjeelp, siger Jimmy K. Larsen.

Han har selv siden begyndelsen af 1980 erne gaet med en lille drgm om at fa sin egen
virksomhed, og da han begyndte at interessere sig for UVC-straling (ultraviolette straler,
red.) som rensekilde, kom han pa sporet af sit eget firma.

Efter nogle Georg Gearlgs-ar begyndte han i begyndelsen af 1990 erne at udvikle en
forfinet metode til at rense forurenet vand med ultraviolette straler via UVC-lamper.
Gennembruddet kom, da han i midten af artiet sammen med et ingenigrfirma
konstruerede et ventilationssystem, der med de ultraviolette straler kunne rense den
oliemaettede luft fra den fynske forarsrulle-producent Daloons frituregryder.

- De havde sa store problemer med olie i luften fra deres frituresteger, at der 1a en sg af
olie ved deres ventilationssystem, og ifglge brandchefen var det kun var et spgrgsmal
om tid, inden der gik ild i det, siger Jimmy K. Larsen.

Teet pa at kaste handkleedet i ringen
En succes var dermed fgdt. Skulle man tro. Men nej.

| tiden efter Daloon-succesen kgrte Jimmy K. Larsen neermest landet rundt for at besgge
potentielle kunder. Men alle sagde i et helt ar nej tak til den nye rensemetode.

- Jeg kunne jo ikke sige noget om, hvorfor det virkede. Jeg havde kun Daloon som
reference, og det var ikke nok. Derfor var jeg teet pa at kaste handkleedet i ringen, siger
han.

Efter et ars tid kgbte Daloon endnu et anleeg, og der kom for alvor hul pa bylden, da han
for Danisco Foods i Svendborg installerede endnu et anlaeg, der viste sig at veere utrolig
effektiv mod lugtgenerne fra de oliestegte lag.

- Jeg spillede poker og satsede alt ved at give dem en garanti pa, at deres luftgener blev
renset med over 90 procent. Det var derfor en stor sten, der faldt fra hjertet, da det
viste sig at veere rigtigt. | dag er det i hgj grad lugtgevinsten, vi lever af, nar vi saelger
systemer, forteeller han.

Hardt ramt af kopisterne



Pa den made har Jimmy K. Larsens iveerkseettereventyr bestaet af lige dele held og
steedighed. Men ogsa tidens tand med fokus pa de miljgrigtige lgsninger har veeret til
gavn for hans virksomhed. Pa et enkelt punkt har han dog veeret hardt ramt:

- Vi har veeret hardt ramt af kopister, og det har jeg det ikke godt med. For selv om vi
har patent pa vore produkter, koster det for mange penge og tid pa at sagsgge
kopisterne. Derfor tror jeg ogsa, det er rigtig svaert at vokse sig til en stor virksomhed i
dag. Vestas er nok en af de sidste, der ger det, spar Jimmy K. Larsen.

CV - Jimmy K. Larsen

46 ar, fedt i Odense, bor med samlever og har to bgrn.

« Uddannet rgrleegger og blikkenslager.

Begyndte i 1992 at arbejde med idéen om at bruge ultraviolette straler som
rensemetode og stiftede i 1993 Jimco construction som et personligt
selskab, der blev omdannet til Jimco A/S i 1999.

Dattervirksomheden Jimco KPC blev stiftet i 2000.

Fik i 2000 EU’s miljepris i kategorien »Renere Teknologi« pa baggrund af sine
luftsystemer.

3 spargsmal
Hvem er dine kunder?

« De er fordelt pa to omrader. Det er fadevareindustrien, og sa er det
offentlige virksomheder, der har affaldshandtering, kompostering og
pumpestationer.

Din bedste handel?

« Jeg har haft mange og vil faktisk hellere have mange mindre end én stor.
Men den bedste er nok til den store canadiske kartoffelproducent McCain,
hvor det hele bare kgrte som smurt.

Bedste beslutning?

o At udskille Jimco KPC, der leverer Igsninger til iseer storkgkkener, ud fra
Jimco A/S, der leverer til industrien. Ved at skille de to omrader i
virksomheden fra hinanden, kan vi i dag se pa hvilke omrader, der tjenes
penge.



